
Auf Deine Starke kommt es an!..

Die INITIAL Akademie bietet hochwertige 

Produkte für Trainer/ Coachs wie die 

"INITIAL Talent-Analyse" oder die 

"PsyFit Analyse",

 das "INITIALUS Selbstcoachingbuch" 

oder "Menta Fit im Beruf" an, 

die als optimale Tools für den Erstkontakt 

mit Unternehmen eingesetzt werden können. 

Sie wollen teilnehmen oder haben noch Fragen? 

Kontaktieren Sie uns hier:

Silke Reinbold 
INITIAL Akademie 

Rheinaustr. 88
76287 Rheinstetten

Email: info@initial-akademie.de 

www.initial-akademie.de

INITIAL-
AKADEMIE

Initiativ sein. Erfolg leben.

Upgrade
Business 

für Coachs, Trainer 
und Berater

mit

www.initial-akademie.de
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Überblick:

Wir werden als eine exklusive und 

geschlossene Gruppe von Unter-

nehmern, Trainern und Beratern 

gemeinsam arbeiten. Das Ziel wird sein, 

mit dem Expertenwissen uns gegenseitig 

zu unterstützen, das nächsteLevel in der 

Entwicklung des eigenen Unternehmens 

zu erreichen. 

Die entscheidenden Inhalte werden sein:

- Schnellstart für mehr Profit

- Positionieruung für Zielorientierte Kundenansprache

- Nutzung von Türoffnern für Beratungsaufträge

- Umsatzsteigerung durch die richtige Produktwahl

Ab Januar 2016 wird Dr. Renée Moore zu diesem Thema im Rahmen eines 

halbjährigen Trainingsprogramms, ihr Wissen vermitteln und aufzeigen mit 

welchen Strategien, Planungen und Tools Sie Ihr Business als Coach, Trainer 

oder Berater auf das nächste Level hinsichtlich Stabilität, Umsatz und 

Qualität bringen können.

 

Hintergrund:

Dr. Renée Moore ist eine der erfolgreichsten Unternehmens- und 

Lebensentwicklungs-Expertinnen Europas. Sie wurde in Texas geboren, 

hat einen Doktortitel in Neurowissenschaften und gründete ihre eigenen 

Multi Millionen Euro Unternehmen in Europa, Asien und Latein Amerika. 

The Huffington Post hat sie als neuen Globalen Leader benannt. Sie hat 

Führungsteams von mehr als 100 wachsenden internationalen Unternehmen 

unterstützt. Seit über 12 Jahren ist sie eine professionelle Referentin und 

hat Vorträge in Australien, Taiwan, Japan, China, Indien, in vielen Ländern 

Europas, den USA und Latein Amerika gehalten. Sie wird zusammen mit der 

INITIAL-Akademie Ihr Erfolgsrezept, verbunden mit Coachingtools, preisgeben.     

INITIAL-
AKADEMIE

Initiativ sein. Erfolg leben.

Positionierung  als Coach & Trainer  

Als Trainer/Coach ist es wichtig unabhängig von Schwankungen zu sein.

1.Skizzieren Sie Ihren Marketing- und Vertriebsplan für das Jahr. 

Wir werden nun Ihren Einkommensplan daran ausrichten, damit Sie Ihre 

Verkaufsziele konsequent erreichen. 

2.Entwickeln Sie dann Ihren Marketingplan und den dazugehörigen 

Kalender mit täglichem Überblick dessen, was genau Sie tun werden 

im Bereich des Internet-Marketing, Social Media, Webinar, 

Produkt-Launch, etc. Das Knowhow erhalten Sie dazu.  

Der Marketingplan wird Ihnen Klarheit im Prozess geben und

Ihnen zeigen, was Sie brauchen, um Ihr Business auf das nächste 

Level zu bringen. 

3.Etablieren Sie nun die Messpunkte, um Ihre Ergebnisse für 

sich sichtbar zu machen

Tiefgreifender Einblick auf die menschliche Wahrnehmung, Logik und 

Entscheidungsprozesse. 

Der Vortrag hat zwei Teile. Im ersten wird das Phänomen der Suggestion

im Detail erläutert und im zweiten Teil mit den virtuellen Kommunikations-

wegen weiter verdeutlicht. 

16. März 2016

Modul 1:
15. März 2016

Grundlagen Internet-Vertrieb
“Die Macht der Suggestion im digitalen Zeitalter”



Verkaufsstrategien & fortgeschrittenes MarketingQualifizierung zum INITIAL Talent-Analyse Coach

1.Die Tiefen-Strategie für den Verkaufsabschluss. Sie werden die neuesten 

Techniken im Bereich Neuromarketing kennenlernen und die wichtigsten 

Methoden, um den Verkaufsabschluss zu tätigen. 

2. Erstellen Sie auch Ihr Skript, um Kunden anzurufen, die Ihr Produkt oder

Ihre Dienstleistung noch nicht kennen. Konzentrieren Sie sich dabei auf 

Firmenkunden mit denen Sie zusammenarbeiten möchten und einzelne 

Geschäftsführer/ Führungskräfte.

3. Erstellung der eigenen Internetpräsenz:

Grundwissen zu Landingpages, Online-Shops, Video Marketing, Affiliate

Marketing, KeyWord-Optimierung und mehr. 

Modul 3:
8. Juli 201630. Mai 2016

Modul 2:
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Modul 4:
30. September 2016

1.Fachkongresse nutzen, um Ergebnisse zu erzielen. Hier lernen Sie 

Dr. Renèe Moores bevorzugten Prozess kennen für den hir Firmen 

 €3000 pro Tag bezahlen, damit sie deren Vertriebsteams schult.

2. Ihre erste Produktpositionierung am Markt, damit wir 

sicherstellen können, dass Sie einen enormen Erfolg damit haben.

3. Master Netzwerker werden - hier lernen Sie, wie man sich richtig 

vernetzt, jedesmal.

 

1. Vortrag & psychologische Hintergründe 

    zum Thema Talententwicklung und 

    Ausbau von Stärken

2. Ablauf der Auswertungsgespräche 

    anhand von realen Beispielen

3. Erlernen eines umfassenden Know-Hows

    für die Anwendung der Talent-Analyse

4. Anwendungsmöglichkeiten der 

    Talent-Analyse im betrieblichen Kontext

5. Einführung in die Berufsberatung 

    für Schüler, Studierende und Menschen 

    mit den Wunsch nach beruflicher 

    Neuorientierung

6. Einführung Vertrieb & Marketing mit der

    INITIAL Talent-Analyse

7. Einsatz von TEAMDrive in Unternehmen

An Aufträge kommen und Vertriebsteams schulen

Einsatz der INITIAL Talent-Analyse in Marketing & Vertrieb:
Partner der INITIAL-Akademie:

Als Coach Kunden über die INITIAL-Akademie erhalten. 

Das eigene Profil veröffentlichen. Seminare anbieten.

Als Experte gelten - sichtbar sein:

Texte und Materialien zur Kundengewinnung nutzen. 

Kompetent Auswertungsgespräche führen.

Mit Klienten ins Gespräch kommen:

Kontakte intensivieren. Dem Klienten Lösungen bieten. Unternehmen

 beraten oder Einzelpersonen unterstützen.

Der Qualifizierungstag beinhaltet:



Was in den 6 Modulen enthalten ist:

INITIAL-
AKADEMIE

Initiativ sein. Erfolg leben.

7 Workshoptage

Marketing,  Vertriebskonzepte & Strategien  

Qualifikation zum INITIAL Talent-Coach

Lizensierung zum TEAMDrive-Coach

Newsletter & Reports zur freien Verwendung

Coach-Begleitbuch und Buch Mental Fit im Beruf

Entwicklung eigener Produktideen

Know How zur Erstellung eigener Landingpages

Nutzung von “officetrend.net” mit 40 000 Kunden
unter dem Label INITIAL-Akademie

Online-Vertrieb mit Hilfe von Produkt-Paketen 

Businessentwicklung in unterjährigen Arbeitsteams

Webinare/ Virtuelle Teamtreffen

Nutzung aller Marketingmatierialien der INITIAL 
INITIAL- Akademie (Newsletter, Messestand, Flyer)

Modul 5:

1.Wir entwickeln gemeinsam eine Präsentation, die Ihr Produkt verkaufen

wird! Sie lernen, wie Dr. Renèe Moore zwei Live-Präsentationen in einen 

über €80,000 Abschluss verwandelt hat. Sie nutzen ihre Technik für 

professionelle Sprecher, um von nun an Ihre Präsentationen ebenfalls in eine   

Geldmaschine zu verwandeln.

2.Vertriebswirksame Erstellung eines Webinars und dessen Durchführung

3.Entwicklung Ihres eigenen Prozesses, um neue Kunden und Unternehmen 

zu gewinnen. 

Produktentwicklung
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Fortgeschrittene Marketing Systeme

Modul 6:

Marketing

1.Kaltakquise-Übung, um neue Kunden zu gewinnen. Die Kunst der 

Kaltakquise für tatsächlich große Kunden und Umsätze. Erlenen Sie die 

Methode von Dr. Renèe Moore, die ihrMillionen Euro im Verkauf eingebracht hat. 

2.Überwinden Sie auch Ihr persönlich wahrgenommenes Risiko beim Start 

Ihres Unternehmens. Überdenken Sie den Marketingkalender und Ihre Ziele 

für die ersten beiden Quartale.

3. Resumé der letzten 6 Monate und Präsentation des eigenen Fortschritts.

Ihr eigenes Produkt erfolgreich präsentieren

7. Oktober 2016

18. November 2016
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